REGULAMIN PROWADZENIA NEGOCJACII

W ramach postepowania w trybie ustawy z dnia 9 stycznia 2009 r. o koncesji na roboty
budowlane lub ustugi (Dz. U. 2009 r. nr 19 poz. 101) na wybdr koncesjonariusza ustug
w zakresie zarzadzania gospodarkg wodno-sciekowg — zbiorowego zaopatrzenia w wode
i zbiorowego odprowadzania $ciekdéw oraz eksploatacji i utrzymania systemu sieci wodno-
Sciekowej wraz z oczyszczalnig $ciekdw na terenie Gminy Suchy Dab.

Gmina Suchy Dab

znak sprawy: GK.7031.2.2013
data zamieszczenia ogtoszenia: 16 grudnia 2013 r.



§1
Niniejszy regulamin okresla zasady prowadzenia negocjacji na wybér koncesjonariusza ustug
zarzgdzania gospodarka wodno-sciekowg — zbiorowego zaopatrzenia w wode i zbiorowego
odprowadzania $Sciekdw oraz eksploatacji i utrzymania systemu sieci wodno-sciekowej wraz
z oczyszczalnig $ciekdw na terenie Gminy Suchy Dab w zakresie w jakim nie zostaty one
okreslone w ustawie z dnia 9 stycznia 2009 r. o koncesji na roboty budowlane lub ustugi
(Dz. U. 2009 r. nr 19 poz. 101).

§2
1. Uzyte w regulaminie terminy majg nastepujgce znaczenie:
1) Ustawa - ustawie z dnia 9 stycznia 2009 r. o koncesji na roboty budowlane lub
ustugi (Dz. U. 2009 r. nr 19 poz. 101)
2) Koncesjodawca — Gmina Suchy Dab
3) Kandydat — podmiot zainteresowany zawarciem umowy koncesji, ktéry ztozyt
wniosek o zawarcie umowy koncesji w odpowiedzi na ogtoszenie z dnia
16 grudnia 2013 r.;
2. Pozostate terminy uzyte w niniejszym Regulaminie pozostajg w zgodzie
ze znaczeniem jakie nadata im ustawa.

§3
1. Celem negocjacji jest okreslenie optymalnych dla Koncesjodawcy warunkéw
udzielenia koncesji w zakresie, ktdrego dotyczy postepowanie mozliwych do
zaakceptowania przez Kandydatéw.
2. Wypracowane warunki postuzg do stworzenia opisu warunkéw koncesji w tym opisu
przedmiotu koncesji wraz z umowg koncesji i zatgcznikami do nie;j.

§4

1. Negocjacje prowadzone sg w sposéb przejrzysty, ktéry nie stwarza ograniczen
konkurencji, zapewniajgcy réwne i niedyskryminacyjne traktowanie Kandydatdow,
oraz z zachowaniem zasad uczciwej konkurencji.

2. Z negocjacji sporzadza sie protokot, ktory jest jawny.

3. Nie podlegajg ujawnieniu informacje, co do ktérych Kandydat ztozy umotywowane
zastrzezenie, ze stanowig one tajemnice przedsiebiorstwa w rozumieniu ustawy
z dnia 16 kwietnia 1993 roku o zwalczaniu nieuczciwej konkurencji (Dz. U. 2003 r.
nr 153, poz. 1503).

4. Protokdt z negocjacji sporzagdza wyznaczony do tego pracownik Koncesjodawcy.

5. Strony obowigzane sg prowadzi¢ negocjacje w dobrej wierze.



§5

1. Negocjacje prowadzone s3 z kandydatami - zainteresowanymi podmiotami, ktore
ztozyty poprawny wniosek o zawarcie umowy koncesji w odpowiedzi na ogtoszenie
zamieszczone 16 grudnia 2013 r. w Biuletynie Zamoéwien Publicznych oraz na stronie
internetowej Koncesjodawcy.

2. Kandydatow reprezentujg osoby, ktére we wiasciwy sposdb zostang umocowane
do prowadzenia negocjacji.

3. W celu wykazania prawidtowego umocowania osoba przystepujgca do negocjacji
zobowigzana jest przedtozy¢é wycigg z wilasciwego rejestru, a jezeli umocowanie
do reprezentacji nie wynika z wpiséw zawartych w tym rejestrze réwniez
odpowiednie petnomocnictwo.

§6

1. Ze strony Koncesjodawcy negocjacje prowadzi Wéjt Gminy przy wsparciu Zespotu
Doradczego.

2. W sktad Zespotu Doradczego wchodzg osoby powotane przez Wéjta Gminy, ktére
dysponujg wiedzg i doswiadczeniem niezbednym do udzielenia wsparcia
merytorycznego Koncesjodawcy.

3. Cztonkowie Zespotu Doradczego sg zobowigzani przed przystgpieniem do udziatu
w pracach Zespotu do ztozenia o$wiadczen, iz nie spetniajg zadnego z ponizszych
warunkéw:

a. ubiegaja sie o udzielenie konces;ji,

b. pozostajg w zwigzku matzenskim, w stosunku pokrewienstwa lub
powinowactwa w linii prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa w linii
bocznej do drugiego stopnia lub sg zwigzane z tytutu przysposobienia, opieki,
kurateli lub stosunku petnomocnictwa z podmiotami zainteresowanymi
udziatem w postepowaniu, jego nastepcami prawnymi lub cztonkami organdéw
zarzadzajgcych lub organdw nadzorczych podmiotéw ubiegajacych sie o
zawarcie umowy konces;ji,

c. pozostajg w stosunku pracy lub zlecenia z podmiotami zainteresowanymi
udziatem w postepowaniu lub sg cztonkami organdéw zarzadzajgcych lub
organdw nadzorczych kandydatow. W przypadku, w ktérym cztonek Zespotu
Doradczego pozostawat w jednym z powyzszych stosunkéw prawnych z
kandydatami, powinien os$wiadczy¢, iz na dzien sktadania oswiadczenia tenze
stosunek prawny wygast, a powyisze zasztoSci prawne nie majg i nie beda
miaty zadnego wptywu na ocene ofert w postepowaniu,

d. pozostajg z kandydatami w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ze moze
to budzi¢ uzasadnione watpliwosci co do bezstronnosci tych oséb.

4. Oswiadczenia dotgcza sie do protokotu z negocjacji.

5. Wéjt Gminy wytgcza z prac Zespotu Doradczego cztonka, ktory:



a. ztozyt oswiadczenie o zaistnieniu ktorejkolwiek z okolicznosci, o ktérych mowa
w ust.3,

b. nie ztozyt o$wiadczenia w terminie wyznaczonym przez Wéjta Gminy,

c. ztozyt oswiadczenie niezgodne z prawdg — w takim wypadku wytgczenie
nastepuje z chwilg uzyskania wiadomosci wskazujgcych na nieprawdziwos¢
oswiadczenia,

d. ztozyt zgodne z prawda oswiadczenie o braku okolicznosci, o ktérych mowa
w ust. 3, jezeli po ztozeniu o$wiadczenia okoliczno$ci takie zaistniaty.

. Zadaniem Cztonkow Zespotu Doradczego jest udzielenie wsparcia merytorycznego

Koncesjodawcy w trakcie prowadzenia negocjacji.

. Cztonkowie Zespotu Doradczego sg zobowigzani zachowac¢ w tajemnicy informacje, co

do ktérych Kandydat ztozyt zastrzezenie ze stanowig one tajemnice przedsiebiorstwa

w rozumieniu ustawy zdnia 16 kwietnia 1993 roku o zwalczaniu nieuczciwej

konkurencji (Dz. U. 2003 r. nr 153, poz. 1503).

§7

. Wszelkie zawiadomienia, zaproszenia oraz dokumenty wymagane ustawg lub
niniejszym Regulaminem przesytane beda Kandydatom faksem Ilub droga
elektroniczng na numery faksu oraz adresy poczty elektronicznej przez nich
wskazane.

. W przypadku braku potwierdzenia otrzymania zawiadomienia, zaproszenia lub
dokumentu przestanego w sposdb okreslony w ust. 2 powyzej, Koncesjonariusz
zobowigzany jest do telefonicznego potwierdzenia otrzymania go przez Kandydata.

. W przypadku braku potwierdzenia, o ktéorym mowa w ust. 1 powyzej,
Koncesjonariusz zobowigzany jest do przestania zawiadomienia, zaproszenia lub
dokumentu za pomocg poczty priorytetowej lub za posrednictwem kuriera.

§8
Koncesjodawca wysyta zaproszenia do udziatu w negocjacjach wyznaczajac ich termin
i miejsce.
Negocjacje mogg by¢ prowadzone z wszystkimi kandydatami na raz jak réwniez
oddzielnie.
Negocjacje mogg dotyczyé wszystkich aspektdw koncesji, w tym aspektéw
technicznych, finansowych i prawnych.
Negocjacje toczg sie na kolejnych spotkaniach —rundach.
. W razie potrzeby stanowiska negocjacyjne stron moga by¢ wyrazane na piSmie w
czasie miedzy spotkaniami i dotgczone do protokotdw ze spotkan.
. Wysytajgc zaproszenie, o ktorym mowa w ust. 1 Koncesjodawca moze okresli¢
zagadnienia, ktore bedg omawiane w trakcie danej rundy negocjaciji.



7. llos¢ rund negocjacji okresla Koncesjodawca wedtug swojego uznania, az
do momentu, w ktédrym na podstawie zebranego materiatu, bedzie modgt
przygotowac opisu warunkow konces;ji.

8. Kandydaci w trakcie negocjacji mogg zadawac¢ pytania w formie ustnej i pisemnej.
Na wniosek kandydata odpowiedzi na pytanie zadane ustnie zostanie udzielona
w formie pisemne;.

§9
O zakonczeniu negocjacji koncesjodawca informuje wszystkich kandydatéw.

§10
1. Po zakonczeniu negocjacji Koncesjodawca przygotowuje opisu przedmiotu koncesji
wraz z umowg koncesji i zatgcznikami do niej.
2. Zespo6t Doradczy powotany do negocjacji kofczy prace po przygotowaniu opisu
warunkéw konces;ji.

§11
Koncesjodawca zaprasza do ztozenia ofert kandydatéw, z ktdérymi prowadzit negocjacje
przesytajgc im opis warunkdw koncesiji.

§12
Po przestaniu kandydatom zaproszenia do sktadania ofert wraz z opisem warunkéw
negocjacji postepowanie toczy sie zgodnie z regulacjg zawartg w ustawie.



